Forhandlingsteknik &

Affarsjuridik for inkopare

Vinna - Vinna myt eller verklighet?
Taktiska utspel & dirty tricks

Bindande avtal eller bara en 6verenskommelse?
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Minimera dina risker vid
avtalsforhandling med ratt kunskap!

En tva dagars 6ppen férhandlingsutbildning dar pedagogiken tar
utgangspunkt i deltagarnas egna affarsprojekt, dar nyvunna kunskaper
och férbattrade fardigheter inom avtalsskrivning och affarsjuridik direkt
ska kunna tillampas i arbetet. En unik utbildning dar mangarig erfarenhet
inom férhandling kombineras med djupa kunskaper inom avtalsratt. Bada
kursledarna &r experter inom sitt omrade. Utbildningens réda trad ar
principerna for en héallbar och 1&ngsiktig ldnsam dverenskommelse.

Vi vet att genomtankta processer och rutiner &r avgérande for [dbnsamma
avtal. Under tva dagar fyller du verktygsladan med allt du behover for att
lyckas i din profession. Kursen fokuserar pa tvd moment som ar avgérande for
framgangsrika avtal.

¢ Forhandling: Effektiv férhandlingsteknik leder till att alla inblandade parter
blir ndjda.

o Affarsjuridiskt: Ratt kunskap i affarsjuridik minimerar dina risker vid
avtalsférhandlingen.

Viveka Bonde har en gedigen erfarenhet i samtliga dessa
jurisdiktioner inom réttsomradena avtalsrétt, képrétt, avtal om
sdkerheter, bolags- och associationsrétt, immaterialrétt och IT-
ratt, samt konsultrétt. | Sverige har hon dessutom upparbetat sig
en bred erfarenhet inom offentlig upphandling.Viveka arbetat nu
som advokat pa Fuirst & Partners Advokatfirma AB.

Bo Gustafsson har sedan 1982 genomfért kvalificerade
utbildningar i affarstérhandling. Parallellt utvecklat och utformat
férhandlingsstrategier och varit aktiv vid férhandlingsbordet i ett
stort antal affarsférhandlingar.

Kursen genomférs i samarbete med BFG Affarsutveckling
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* Vinna - Vinna myt eller verklighet?

e Férhandlingsprocessen &
Férhandlingsteorier

* Styrkepositionering & Maktbalans

* Hur férbereder inkdparen sig for den
juridiska férhandlingen

e Anbud & Accept, vad ar ett slutande av
avtal?

e Viljeyttringar & Orena anbud

* Muntliga avtal vs Skriftliga avtal
e Letter of Intent

* Affarsplanering & Férberedelser
» Sonderande férhandlingar

e Férhandlingsvaluta & Variabler

» Koplagen och den Internationella
Képlagen

* Konsumentkdplagen & Lagen om
avtalsvillkor i konsumentférhallanden

* Fullmakt — Befogenhet — Behérighet

e Avtalsskrivning i praktiken

Hexanova Academy

¢ Bindande avtal eller bara en
Overenskommelse?

* Speciella avtalsvillkor och prismodeller
 QOgiltighetsgrunder & Oskaliga avtal

* Viten & Skadestand

* Prissattning & Prismodeller

e Slutférhandling & Férhandlingsutrymme
* Taktisk agenda & Férankringsvéarden

e Skradddarsydda standardavtal

* Inképarens egna allménna villkor

* Vanliga fel och misstolkning av lagen och
avtalsvillkor - en repetition

* Férhandlingsteknik for de juridiska
fragorna

» Workshop & Reflektion
» Taktiska utspel & Dirty tricks
* Att badda for nésta méte

* Missbedémning av styrkeférhallanden
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ANMAL DIG REDAN IDAG!
Anmal dig pa var hemsida,
www.hexanova.se/academy eller
kontakta Sandra Johannesson,
Direktnummer: 0761-86 44 09.
sandra.johannesson @hexanova.se

Kursen har ett begrédnsat antal platser!
- Boka idag fér att sédkra din plats!

08.30 Registrering & frukost
10.15 Formiddagsfika

12.00 Lunch

14.15 Eftermiddagsfika

16.00 Avslutning PRIS 9 900:-
Boka 2 man innan kursstart
& betala endast 8 900:-

GRUPPRABATT:

Deltagarna i kursen far Ga 4 betala for 3!

boken ”Foérhandla fran

strikta regler till dirty Boka tva utbildningar

tricks” samtidigt och fa 50 % pa

den billigaste!




